'|||J|' BLUEOAK  RESULT GUARANTEED ADVERTISING

-
=
== 1=
N\ -
0=



SETUP

BLUEOAK-BEWERTUNG

FUREINEN START

COST PERKPI

MIT DRUWN OPTIMIERT

TARGETING

PERFORMANCE

Leads

3 Leads

13 Leads

il

der durch gezielte B: basierend auf wie
Pollenflug und um die C i zu erhdhen. Wir streben eine
gesteigerte Klickrate, vermehrte Kunlaklanfragen fiir das Produkt und eine stirkere

Markenwahrnehmung an.

2Zugriff auf Tracking 12 Wochen Assets fiir o Analytics /
Social Media  Implementierung  TestFlight  Werbemittel  \vefterdaten Insights
Profile
Garantierter Cost per Lead von 200€ auf ‘iche fiir einen Luftreiniger fiir
Unternehmen

OPTIMIERUNG

GENERISCH Die Kampagne wurde mithilfe eines Wetter-
Daten-Feeds und dynamischer
Werbemittel optimiert. wurde das
Werbemittel je nach der regionalen
Wetterlage dynamisch angepasst und an
relevante Nutzer ausgespielt. D
AIRCOOL&CLEAR \
Entkomme den Pollen im Biiro siche en, da: tzer mithilfe
; 2 Echtzeitdaten im richtig
richtigen Ort mit der p:
verden konnten. Mit unserer
Budget
AIRCODLECLEAR 5
Entkomme der Hitze im Biiro B .. an timal Kanal iibergreifend
ein maximales Ergebnis
Zielt werden konnte:

300% mehr Leads durch Wetterdaten-

basierter Auslieferung der Banner und
Blueoak - DRWN Al Optimierung.

16 Leads

B Leads statische Banner

5leads B | eads Wetterdaten-basierte Banner

1.Monat BOA Setup

2.Monat BOA Setup



