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TARGETING OPTIMIERUNG

Setup

PERFORMANCE  

Die Kampagne wurde nach einer 
detaillierten Standortanalyse auf Basis 

einer Auslastungsliste und geografischen 
Targetings optimiert. Dabei wurden je nach 
Auslastung an den Standorten lokalisierte 
Werbemittel an relevante Nutzer 

ausgespielt. Dies sollte sicherstellen, dass 
Interessenten im richtigen Moment am 
richtigen Ort mit der passenden Botschaft 
angespielt werden können. Mit unserer 

Technologie DRWN AI wurde das Budget 
anschließend optimal kanalübergreifend 
allokiert, sodass ein maximales Ergebnis 
erzielt werden konnte.

Media Spent

Platform Leads

Verdreifachung der Leads bei 
optimaler Budgetsteuerung durch 
BlueOak - DRWN AI Optimierung. 

Steigerung der in den Service-Points durch geografische Ausspielung und 
lokalisierte Werbemittel, basierend auf der  der Standorte. Wir streben vermehrte 
Reparaturanfragen und eine höhere  an.

Offline-Conversions 
Auslastung

Standortauslastung

Garantierter  auf Terminvereinbarungen für eine KFZ-

Reparatur

CPVisit von 4,90€ mit Onsite Optimierung

 Zugriff auf 
Social Media 

Profile 

Tracking  
Implementierung

12 Wochen

Test Flight

Assets für 

Werbemittel

Analytics / 
Insights

ZIELSETZUNGBLUEOAK BEWERTUNG

BEDINGUNGENFÜR EINEN START

ABRECHNUNGCOST PER KPI

PLATTFORMMIT DRWN OPTIMIERT

2.Monat BOA Setup 3.Monat BOA Setup1.Monat BOA Setup

1.086 Leads

348 Leads

                    
14.326,00 €

735 Leads

21.878,50 €21.802,50 €

Leads

Monat

Auslastungsdaten


